SABATO 19 APRILE 2025

MILAN O

=

LOMBARDEA

Via San Vittore

Laboratori e visite speciali
alle collezioni del deposito
al Museo della Scienza

di Silvia Calvi a pagina 13

Economia La missione dalla Lombardia al Golfo

Dalla Brianza
a Dubai: caccia
al nuovi mercati

Gli mprenditori cercano clienti e contratli

di Giampiero Rossi

\ ziende a Dubai alla caceia
di nuovi clienti. In questi
giomi sul Golfo Persico ci so-

nouna decina di imprese, per
le quali Promos Italia — in
collaborazione con Ice Agen-
zia, cioé I'lstituto del com-
mMercio estero e con partner
priviti — ha predisposto una
serfe di incontri individuali,
dopo aver verificato un inte-
resse preliminare dellopera-
tore locale per i prodott pro-
posti dall'impresa italiana. Le
storie di Nicoletta Monaco,
con l'azienda familiare Ma-
xpell, e quella di Stefano Cap-
pi che da Milano 2 manda
avanti ka Roby-Nails,

dlle pagne 2e3

Tragedia

CECITFA 10 CIMLOMETRI AL GIORNO
Sapessi com'@ normale
-amminare a \hLmo

La Rettrice del Palitecnico Sciuto grande camminatrice

di Giovanna Maria Fagnani

a Monza Ira milanese. I conducente ;l‘.'"i-llut-l-ilgii.l.t_l
Ciclista di 91 anni muore
travolto alla Villa Reale

Abordo

L'INTERVISTA
«Non basla esportare
Bisogna sapersi adattare»

«La nostra missione é sostenere le imprese
nel percorso verso i mercati esteri, e soprat-
tutto accompagnare quelle piccole e medie,
che magari si affacciano per la prima volta al-
l'exports. Giovanni Rossi & il direttore di Pro-
mos Italia, l'agenzia per linternazionalizza-
zione che fa capo a 14 camere di commercio ¢
che organizza missioni di «seminas, come
quella che il Corriere ha seguito a Dubai. «Le
imprese chiedono di non essere lasciate sole,
In un contesto cosi fluido — tra conflitt, ten-
sioni commerciali e cambiamenti normativi
— hisogna fare essere pronti ad adattarsi e in-
vestire in relazioni di qualita, seminare per
raccogliere nel breve-medio perodos.

A g anni, Aristide Frasea-
dore, milanese, nato il giorno
i Natale del 1933, aveva an-
cora «gambe e fisico» per
montare in sella alla sua bic
da corsa e percorrere da via
Biraghi, la strada di casa sua
in zona Maciachini, fino alla
villa Reale di Monza. Poco pitt
di 13 chilometri, leri & stato
investito da un camion e tra-
scinato fine davanti all'in-
gresso della Villa. Per T'uomo
non ¢'¢ stato nulla da fare. 11

Ia sua corsa. Il conducente,
un 48enne brianzolo, ¢ stato
poi fermato. I indagato per
omicidio stradale.
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Vero Volley alla prova dello scudetto

Dopo aver perso gara-1, st attende la reazione di Milano che ospita Conegliano

di Pierfrancesco Catucci

t v i sar ancora una volta il
tutto esaurito all'Unipol
Forum di Assago, gia
caldissimo e prontoa
spingere le ragazze della
Numia Vero Volley Milano
VErs0 un 50gno accarezzato
per tanto tempo. Oggl
pomeriggio alle 16 Paola
Egonu e compagne
proveranno a scalfive le
granitiche certezze della
Proseceo Doc Imoco
Conegliano e rimettere in
par [a serie di finale scudetto

di A1 femminile. Milano-
Conegliano, ormai, ¢ un
super classico ed &
l'occasione per rivedere
allopera nello stesso campo
buona parte delle azzurre
campienesse olimpiche.
«Posslamo glocare alla par
con Conegliano — spiega
Stefano Lavarini — ma
dobbiamo essere in grado di
farlo per tutta la durata del
mateh. Al Forum potremo
contare sul sostegno del
nostro puhhl]m e lotterema
insieme, suogni pallones,
Amaging 9
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CORRIERE DELLA SERA

Culturaé’Tempo libero

di Raffaella Oliva a pagina 14

John De Leo tra jazz e rock

«Fondere questi mondi & una forma di ricerca»
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Sul Cereslo Un battello n navigazione davanti a Porlerza sul lago di Coma

Sentirsi in crociera sul lago

di Eleonora Lanzetti

mezzo pesante ha proseguito \ un'ora di auto o poco pil (salvo code), 1 laghi lombardi sono una meta

perfetta per una sentirsi in vacanza. Con pochi euro per esemplo sipud
fare una mini crociera sul lago di Como, dove le ville storiche e | meravigliosi
giardini scandiscono la traversata. Si pud fare anche un biglietto «hop on
hop off» ¢ sceglicre all'ultimo dove scendere,
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PIAZZA ASPROMONTE

L'edificio il nuovo palazzo contestato

Nuove accuse
dicorruzione
per lapalazzina
«Bluestone»

di Luigi Ferrarella

l }.1 12 @ 26 indagati. E, nuo-
vaa, anche un'accusa di
corruzione in seno alla Com-
missione Paesaggio del Co-
mune: la Procura di Milano
non “lascia”, ma anzi “rad-
doppia” sul primo dei palazzi
oggetto delle sue inchieste
sull'urbanistica cittadina:
quello della «Bluestones in
pigzza Aspromonte.
apagina §
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PASSIONECASA

De Cardenas:
«[Lamia case

¢ la mia galleria»
¢li Silvia lcardi

l ) alazzo di inizi Novecento,
tra le piazze Gae Aulenti e
XXV Aprile. «Amo vivere cir-
condata dall'artes. La galleri-
sta Monica De Cardenas vive
qui dagli anni ‘go, quando
«wdecisi che la casa avrebbe
avuto anche il ruolo di spazio
espositivo. I cosi che ho ini-
Ziatom.
apagina 7
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Primo piano

Il reportage

di Giampiero Rossi

DAL NOSTRO INVIATD

pueal [autista attende sul
piazzale, sul divanetto di fron-

te alla reception sono allineati
i sacchettl con | campioni di
materiali e i piccoli gadget
con il logo axiendale. Nicolet-

ta Moniaco ha puntato la sve-
glia presto peraffrontare que-
sta giornata itinerante tra i
grattacieli che sfidano il caldo
torddo e laria intrisa di sab

bia. E partita dalla sua Brianza
due glorni prima, lasciando
dietro di sé una seia di racco-
mandazioni ¢ promemoria ai
tre figli e al marito, e dopo
aver organizzato per bene le
cose anche nellaliro ramo

Imprenditori del domani

Dall’azienda in Brianza al Golfo Persico
Esploratori dinuovi mercati commerciali

della suavita: la piccola azien-
da di famiglia a Vedano al
Lambro. E per la Maxpell, in-
fatti, che ora Nicoletta si trova
a Dubai, per presentare | suoi
prodotti ai potenziali clienti
che popolano questa rovente
citti-stato degli affari, affac-
ciata sul Golfo Persico ¢ asse-
diata dal deserto.

La Maxpell ¢ stata fondata
da suo padre Antonio quaran-
t'anni fa nel classico scantina-
to, per poi crescere diventare
una creatura dove oggi lavora-
no nove persone, compresi i
suni due figli, Giorgio (avvo-
cato) e Nicoletta (bocconia-
na). Nel magazzino, il corpo
principale dellazienda di via
Leonardo da Vined, centinaia
di pelli sono adagiate sui ca-
valletti governati da un siste
ma di gestione digitale. Sono
soprattutto pelli di toro, le pit
grandi, che «arriviano esclusi-
vamente da capi macellati per
il mercate della carne... s, pre-
cisa Nicoletta, e racconta tutte
le scelte per la sostenibilita
compiute nel tempo. Quelle
pelli sono destinate all'arre-
damentodi gamma alta, com-
preso quello di auto e imbar-
cuzioni. Aleune sono partite
da Vedano al Lambro per fini-
re a bordo di famose navi da
crociera, nei negozi asiatici di
un'importante griffe della
giolelleria e in prodotto di
grandi marchi, che perd i Mo-
naco non rivelano. «Andava-
mo bene sul mercato rmsso, io
ho persino studiato e impara-
to la lingua, ma poi con la
BUErTa...».

Insomma, lazienda [unzio-
na, ma con fa Russia in guer-
ra, gli Stati Uniti imprevedibili
e un fatturato da rilanciare,
dopo «questi anni un po’ fati-
cosbs, ¢ indispensabile esplo-
rare nuovi mercati: «Voglia-
mo ¢ dobbiamo tentare l'op-
zione dei Paesi del Golfos. E
allora eccola gui a Dubai, con
il bagaglio pieno di materiali
da lavoro e di vestitl scelti
pensando al clima (torrido di
sole e pelido di condizionato-
rl) e alle eventuali sensibilith
culturali. Ma come si muove
la rappresentante di una pic
cola azienda brianzola nella
grande Mecca del business
della penisola arabica? Da do-
ve parte? Nicoletta Monaco

Due giorni a Dubai con le ditte
alla ricerca di possibili clienti

La base in hotel, gli incontri
individuali, le cene e la «seminas»

non € partita allo sbaraglio.
Ad attenderla ¢i sono due
giornate di appuntamenti con
potenziali clienti, organizzati
per lei da Promos Italia,
I'Agenzia nazionale del siste-
ma camerale dedicata proprio
al sostegno all'internaziona-

lizzazione delle piccole e me-
die imprese. I una socleta
partecipata da 14 camere di
commercio italiane, tra cui la
Camera di commercio di Mi-
lano Monza Brianza Lodi (do-
v L' partita anni addie-
tro), che aluta le aziende a svi-

LIBRERIA DEMETRA

Libreria Demetra

via Fiori Oscun, 3

20121 Milano

Tel. 02.36740699

Mail: libreria.galleria.demetra@gmail.com

ACQUISTIAMO
* libri antichi e d’epoca
* biblioteche di edizioni del 900
* volumi da collezione

* stampe e incisioni
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luppare relazioni commercia-
I in tutto il mondo. E infattd,
in quest giorni a Dubal d so-
no altre dieci aziende, per le
quali — in collaborazione con
Tee Agenzia, cioé I'Tstituto del
COMMETCio estero ¢ con part-
ner privati — Promos ha pre-
disposto una serie di incontri
individuali, dopo aver verifi-
cato un interesse preliminare
dell'operatore locale per i pro-
dotti proposti dall'impresa
italiana.

Ed eccoli qui, i rappresen-
tunti di una dozzina piccole
ariende italiane, la meta delle
quali dell'area Milanese, che
si salutano mentre salgono
clascuno sulla propria auto e
pariono per seguire [l pro-
gramma della propria agen-
da. Lo staff di Promos forni
see le ultime indicazioni pra-
tiche, e dopo un briefing nella
sede delllistituto del commer-
cio estero si parte per «la se-
minge. Loro la chiamano cosl,
perché «oggi non si parleri di
prezzi, di quantita ¢ di con-
tratti — come spiega Sabrina
Crucitti della Saimex di Meda
— ma si stabiliranno rappor-
ti, si isponderaa domande, si
ascolteranno persone, un la-
voro molto importantes.

Il primo appuntamento di
Nicoletta Monaco é con
unazienda che fa intermedia-
zione nel settore dell'arredo
di alta gammea. La responsabi-
le, una giovane franiana, si fa
attendere, e per intrattenere
gli ospiti nell'attesa la sua vi-
ce, una signora belga, raccon-
ta: «A Milano mi hanno ruba-
to Il cellulares, Toccano |
campioni di pelle, fanno do-
mande su possibili varianti,
vorrebbero trattenere il cata-
logo, ma Nicoletta spiega che
ora le serve e che semmai lo
manderd, quindi scatta un'ul-
tima domanda: «Chi altrd in-
contrerete? Dubai € picco-
la...», Nel cuore del business
globale, lo spioncino sulla
concorrenza é sempre aperto.

Anche nei tre successivi ap-
puntamenti della giomata, ad
attendere la Maxpell ¢i sono
soltanto donne, tre asiatiche e
un'italiana, «Conosciamo la
vostra pelle — dicono acei-
rexzando | campioni ma
costa molto?s, «No, siamo nel
mercato, mi possiamo garan-
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Il direttore Giovanni Rossi

L’aiuto di Promos

Missione
® i Comiere conflitti, tensioni commercia-
ha seguito * ®  |iecambiamenti normativi—
la missiane (( Ol l Sl toma I l lal il rischio di prendere decisio-
a Dubaidiun ni sbagliate ¢ alto. Dalla Rus-
gruppo di sia ai dazi statunitensi, in po-
imprenditort . che settimane si pud passare
mianest, da un'opportunita a una crisi.
organizzata a I I lanl ‘i l IO e>> Ecco perché é fondamentale
i tour A sinistra e qui sopra Nicoletta Monaco. La sua azienda, la Maxpell, ~ daifagenzia diversificare | mercati di sboc-
¢ stata fondata dal padre 40 anni fa e tratta pellame per arredamento, Promos ltalia co. E come Promos ltalia cer-
auto, navi. Setto Stefano Cappl, Iny o, della RobyNails g : ) L] el chiamo appunto di aprire
et o ogn La missione internazionale dell’ Agenzia — Liove rott commercial; alle
azienda aveva nostre imprese. E le vogliamo
a disposizione
un‘auto e, «La mostra missione & s0- ha in mano unagenda di ap-
Sopratiutto, stenere le imprese nel percor- puntamenti con le contropar-
umagendadi | sp verso i mercati esteri, so- ti locali gia selezionate, in me- ”
appuntament! | pragtutto di accompagnare dia 10-15 incontri in due o tre
eon pederziall guelle piccole ¢ medie, che giorni. . uni le'T.E;IK} acon- ['affiancamento
partner o magari si affacciano per la tatti esplorativi, altri a vere imprese chi i
clienti, prima volta all'exports. Gio- trattative. Nessuno torna a ca- te llTl‘ ? [‘hl.ﬂ!n?f] a
A 4 e : A g non essere lasciate sole
selezionatida | vanni Rossi ¢ il direttore di saa manivuote: chinon fa bu- In i cost fluidi il
Promosedai | Promos Italia, l'agenzia per siness subito, seming. I contesti cosi |
Suoi partner linternazionalizzazione clie | ®Promositalia  Che cosa chiedono le im-  Fischio di shagliare & alto
locali prima fa capo a 14 camere di com- | (nellafotoil prese?
delapartenza | mercio e che organizza mis- | direttore «L'internazionalizzazione &
Hre uni qualith molto altas., che adesso vorrebbe far cre- sioni di «seminae», come | GiovanniRoss  spesso un terreno sconosciu- — alutiare a costrulre una pre-
In auto, durante i trasferi- | scere qui in riva al Golfo Persi- @ Per maite guella che il Corriere ha se- | @fagenziaper 1o, ¢ molte piccole-medie senza internazionale solida,
menti, si telefona a casa e in | co, Epoi c@ la Saimex, che fat- | piccolee medie | guito a Dubai. linternaziona-  gyiende, spesso a conduzione  consapevole, che non si limiti
azienda, e alla sera — tranne | turadue milioni e mezzo coni | Imprese Direttore come funziona- | lizzazione familiare, sentono il bisogno  a inseguire l'occasione del
chi & troppo stanco 0 si € or- | suoi prodotti in impasto di fi- ~ lombarde, il no le missioni all'estero? partecipata di un affiancamento comple- momento, ma che guardi al
ganizzato per conto suo — | bra di vetro e in ecolegno — | mercato del «Ogni Impresa viene accom- | da 14 camere: to: dall'analisi del potenziale medio-lungo periodos.
tutti insieme a cena. A tavola | per pavimentazioni di barche, = PaesidelGolfo | pagnata in un percorso dedica- | di commercio del prodotto, alla scelta del Insomma, esportare le
sembrano una via di mezzo = piscine o case — ¢ a Dubai ha = Persico & to. Prima della partenza — in- |~ mercato, fino alla strategia  proprie merci non basta?
tra un gruppo vacanze ¢ una | Intercetlato Uinteresse di ar-  diventato sleme agli ufficl di Agenada lce | @ Organizza, d'ingresso nel paese. Nol, per «E'h no. Bisogna fare essere
squadra di commilitoni: ric- = chitetti ¢ costruttori. Insom-  ancora piu o a partner locali selezionati — | peresempio esempio, una volta al mese,  pronti ad adattarsi e investire
vocano aneddoti e si raccon- | ma, ha seminato: «F appena  prezioso.dopo | analizziamao i profili aziendalie | missionimirate  proponiamo anche sessioni  con pazienza in relazioni di
tano le aziende. C'¢ Stefano | torniamo in ufficio dovremo  la *perdita” i prodotti, ¢ li proponiamo a | allestero di tre giomi per incontria di- qualita, seminando con
Cappi, ingegnere cingquanten- | coltivare questi rapporti, an-  delaRussiae | potenziali controparti nel Pae- | perleimprese  stanza con oltre 500 buyer di  l'obiettivo di mccogliere nel
ne dal sorrso naturale, che da | nalfiare, scrivere emall, man-  con le grandi se: importator], distributord, | eincontri tutto il mondaos., breve-medio periodo. Ci sono
una ventina d'anni manda | dare campioni ¢ aggiorna-  incertezze degli | agenti. Se ¢ interesse, onga- | adistanza E come ¢i 5i muove inuno  chiavi diverse per ciascuna
avanti da Milano 2 la Roby- = menti. E tra non molto torna- ~ Stati Uniti nizziamo lincontros. con buyer scenario globale incerto? impresa, nol le aiutiamo a tro-
Mails, che fattura un millone | re qui. Pol, forse, arrivera il E poi cosa succede? «Le imprese chiedono di  vare la proprias.

di euro con i prodotti per la ri-
costruzione delle unghie, e

raccoltos,

©RPRODUBONE MSERATA

«(Quando l'impresa arriva nel
Paese, accompagnata da noi,

non essere lasciate sole. In un
contesto cosi fluido — tra

Golf Club Le Rovedine
Un'oasi per eventi aziendali e privati

Ristorazione, Sale, Team Building, Aree Garden e Piscina
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